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餐饮业下周推出分期付款

“只要一次性消费超过

600 元， 就能为您办理分期付

款业务，3 个月内免手续费，8

月 25 日全面推行。 每月累积

消费前 600 位赠送电影票！ ”

白领陈小姐在中山二路的昔

士风西餐厅吃饭，看到这样一

个大大的宣传牌觉得很特别，

打算下周一推行时就过去“尝

尝鲜”。

“在餐饮业推广这个全新

消费理念和业务是我受一位

婆婆的启发而想到的”， 广东

省餐饮服务行业协会副会长

张智强博士向记者介绍：“今

年年初，一位婆婆到我的茶行

买茶， 她看中了价值近 3000

元的产品， 然而购茶金额太

大，婆婆感到吃力，而且所带

现金不多， 于是说下次再来

买。 这虽然只是一件小事，但

却触动了我的神经。 我想，顾

客看中了产品，却因为资金有

限拿不了回家，这对顾客来说

是一种遗憾，对我们商家而言

更是一种损失，因为这样或许

就轻易流失了一单生意。这让

我蒙发了分期付款的理念。 ”

经过 5 个月的交涉、沟

通，张智强与中国工商银行达

成了分期付款消费的合作，并

将这项业务推广到餐饮业。

分期付款门槛最低

600

元

用信用卡分期付款消费

不算新鲜事， 近一两年来，建

行、工行、中信、招行、兴业等

银行已陆续开办这项业务，并

逐步降低了分期付款的门槛。

但在餐饮业推行分期付款业

务， 中国工商银行则是第一

例。

广东省分行营业部相关

负责人黄先生说：“目前，各大

银行的分期付款业务受理范

围主要集中在家电销售、百货

类等商户的消费交易。 我们在

办理传统分期付款消费项目

的同时，对比较高端的茶叶销

售商和餐饮类商户，也开展了

分期付款业务。 ”

据悉，目前工行的分期付

款起点金额为单笔交易 600

元

（含）

人民币以上，期限也非

常灵活， 分 3、6、9、12、18、24

等 6 种期限

（即：月限）

。

需用特殊

POS

机下

限暂不调

听到可以在餐饮业推行

分期付款业务，众多商户表现

出“感兴趣”，那么如何办理这

项业务呢？ 现时使用的银联刷

卡消费 POS 机可否进行？ 与昔

士风西餐厅、普洱张茶业公司

直接对接这项业务的工行广

州工业大道支行客户经理李

岩向记者解释：“如果商户对

这项业务有需求，可直接与我

们联系，在签定一份简单的协

议并开立双方的对公账户后

即可进行，我们会上门免费安

装 POS 机。 ”

“分期付款吃饭很有创

意，我们也有意向尝试。 但消

费下限仍然偏高，可否作适当

下调呢？ ”特色美食“水东牛

腩”店主林先生表达了自己的

意见。

“调低消费下限至 300

元， 我们也有这样的考虑，但

鉴于在餐饮业推行分期付款

业务是全新的尝试，我们将根

据市场的表现再做调整。 ”工

行广州工业大道支行经理黄

珑向记者透露，现时，该项业

务还主要针对一些大宗的餐

饮消费，如毕业酒会、婚宴等

等。“如果‘试水’成功，我们的

推广范围还会不断扩大。 ”黄

珑告诉记者。

大学生肖先生：

（正在读书，没收入）

“哈哈， 吃饭也能分期付

款，很好啊！ 但我不会试！ 因为

我还在读书没有收入， 别小看

一顿饭 600 元分 3 个月还，每

月只需还 200 元这个小数额，

这顿饭吃 600 元， 下顿饭也吃

600 元，‘雪球’越滚越大，我可

不喜欢负债消费。 ”

“等我快毕业了，或已经落

实工作时， 也许会考虑这样消

费， 因为那时候比较确定自己

有能力承受这样的超前消费。”

饮茶吃饭下周起可分期付款

最低消费门槛为 600 元，大型餐饮集团有赞有弹

□

本版撰文 时报记者 徐毅儿

本版摄影 时报记者 朱元斌

黄亦民

不仅买楼买车可以

分期付款， 就连喝茶吃

饭也能分期付款！ 构思、

推行这个全新消费概念

的是广东省餐饮服务行

业协会副会长张智强博

士。 据了解，现时，昔士

风西餐厅、 普洱张茶业

公司等已经率先开展、

推广这项业务。 那么，面

对这个全新的消费概

念，消费者、商家、银行

的意愿如何呢？ 记者进

行了一番调查。

各方观点

对于在餐饮业推

行分期付款消费，广

州酒家集团办公室主

任赵利平表示支持认

为可行：“这项业务对

商家、 消费者和银行

来说都是非常有好处

的。首先，分期付款消

费范围的不断扩大对

银行卡的推广是非常

有好处的， 是一种引

领消费的行为；第二，

对于这种现代消费行

为， 对商家来说是百

利而无一害的， 消费

金额我们第一时间收

齐， 是否分期付款属

于消费者与银行之间

的协议， 对商家不存

在任何欠款的忧虑。

此外，对消费者来说，

不会因为一时的手头

拮据或资金周转不

灵， 或因所携带现金

不足够而不敢大胆消

费。 ”

赵 利 平 告 诉 记

者，现在，全市 9 家广

州酒家的餐饮店均已

安 装 了 银 联 的 POS

机，“加装可以进行分

期付款业务的特殊

POS 机，我表示支持。”

表示支持

东江海鲜饮食集

团总经理宋鑫林在肯

定分期付款业务有发

展前景的同时， 提出

自己的一些观点和思

考。

“摆婚宴、 寿宴，

图的是吉利， 这是中

国人传统习俗和消费

观念。 分期付款摆

酒， 让别人知道了，

脸上无光， ‘中国人

爱面子’ 是一道高的

推行门槛。 同时， 由

于目前中国的社会保

障体系有待进一步

的 提 高 ， 中 国 人

‘睇菜吃饭’ 的消费

理 念 仍 然 是 主 流 ，

特别是对上了年纪

的人来说， 经历过

社会经济发展的风

风雨雨 ， 他们的消

费理念更为保守。”

宋 鑫 林 认 为 ：

“分期付款吃饭在年

轻一代中推行的可行

性比较强。 此外， 在

买电器、 买数码产品

等大宗销售上也比较

可行， 因为这类型的

消费隐蔽性比较强，

比较私隐。”

宋鑫林（东江海鲜饮食集团总经理）：

“睇饣送吃饭”消费理念恐难逾越

街头超级访问

退休人士谭先生：

（月收入

2000

余元）

“我有信用卡啊，是自己申

请的，最初图的是方便，但此前

试过刷卡时被‘吃卡’，要报失

什么的很麻烦， 所以现在已经

不用了。 吃顿饭大不了就那么

几百块钱，还搞什么分期付款，

给别人知道了多没面子。 如果

儿女结婚要弄到分期付款摆酒

这么难堪，那不如不结婚。 ”

外来务工人员卢小姐：

（从事美容业，在找工作）

“我觉得将信用卡的分期

付款业务推广到餐饮业挺好

的，这样就可以少带点现金，特

别对我这样尚在学习中未找到

工作的人来说， 也可以减轻生

活压力。 ”

赵利平（广州酒家集团办公室主任）：

对消费者商家银行都有好处

有所保留

荩

广州餐饮业推出 “分

期付款业务”，对老百姓来说

是个新的消费理念。


