
时报讯（记者袁峰）

记者昨天从建行获悉，建行

开始全面代销国投瑞银基

金公司旗下的融华、 景气、

核心、创新等 4 只基金。 至

此，国投瑞银旗下的 7 只开

放式基金全部在建行上线，

投资者可在建行各网点办理

这 7只基金的申购、赎回、转

换及定投业务。 除稳定债券

基金外，其他 6 只基金同时

参加建行网银基金申购费

率 8 折优惠，基金定投最低

申请金额不低于 100 元。

建行全面代销
国投瑞银基金

时报讯（记者乔倩倩）

日前， 深发展正式宣布推出

以进出口企业为核心用户的

国际网银服务， 这是国内银

行较早推出的针对国际业务

的网络银行平台之一。

据悉， 该系统通过银行

已有的网上银行渠道和国际

结算业务处理系统， 提供进

口信用证、结售汇申请、汇出

汇款、在线查询、业务状态实

时通知等 5 项国际贸易金融

服务。为保证客户资金安全，

系统使用交叉核验的客户名

/ 密码 / 数字证书设定、严密

设置的企业分岗操作监督机

制以及双重防火墙和入侵防

范体系等设置。

深发展有关负责人表

示， 供应链竞争已经取代了

单个企业之间的竞争， 成为

当前企业发展的关注焦点，

该系统将为“供 - 产 - 销”

供应链条上的企业客户提供

一站式的全面服务。

深发展国际
网银服务上线
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今

年掀起的“银保”浪潮引起

了监管部门的担忧， 一场

“整肃” 风暴正在保险界掀

起，而目标直指风头正劲的

“保底收益高”、“利率联动”

等短期理财险。 记者昨日获

悉，包括人寿健康险的“常

无忧”、人民人寿的“鑫荣年

金”等多款银保产品停售，6

家偿付能力不足的保险被

限制银保市场发展。

同时，银保市场的当家

花旦“万能险”结算利率也

集体“跳水”，平安、新华、泰

康等银保市场大佬都将 8

月结算利率下调至 5.5%左

右。 业内人士分析指出，这

可能是监管部门的暗示，保

险公司集体给万能险降温。

“常无忧”

8

月已停售

如果喜欢在银行买保

险产品的市民一定听说过

人保健康一款名为“常无

忧”的 3 年期储蓄保险。 据

保险人士透露，该款产品在

上半年可谓风光无限，特别

是在上海，今年 3 月以来月

均保费规模保持在 6 亿元

以上，而 6 月的单月保费收

入则高达 7.07 亿元，几乎相

当于排名第二的险企保费

收入的两倍。 凭借这一产

品，人保健康上半年就狂揽

30 亿元保费，一举登上银保

“一哥”的位置。

某保险公司人士分析

指出，该款产品热销的主要

原因是因为远高于同类其

他产品的分红利率，更不用

说保监会明文规定的保底

利率 2.5%。 根据该款产品的

说明书， 投保人一次存入 3

年期保费后， 保底利率为

4.05%，停售之前该产品的年

收益率为 5.38%， 而市场上

同类产品保底利率一般在

1.75%至 2.5%之间。

因此，保监会在银保市

场的“整肃”风暴的首要目

标对准了不合规的银保产

品。 记者翻开人保健康网站

后看到，自 8 月 1 日起，“常

无忧”已经停售。 监管人士

透露，保监会的态度是要求

保险公司减少销售误导，将

合适的产品卖给合适的人。

与此同时，阳光人寿在今年

上半年推出的两年期的分

红险产品“阳光普照”，也因分

红利率过高而受到市场的广

泛关注。 其实，早在 6月份，与

之类似的人民人寿的“鑫荣

年金”也因相同原因停售。

万能险利率集体跳水

不仅是分红险，银保市

场的“当家花旦”———万能

险更是监管部门紧盯的目

标。 也许是对政策的低头，

一直高居不下的万能险结

算利率终于出现了回落。 9

月 1 日，平安人寿公布的万

能险结算利率公告显示，8

月份平安个人银行万能保

险年化利率约等于 5.5%，比

7 月份骤降 8.3%， 而此前的

3 个月， 平安人寿的这一利

率一直维持在业内最高的

6%左右。

此外， 新华人寿于 9 月

4 日公布的“得意理财系列”

万能险 8 月年结算利率均

从 5.25%降至 5.2%，“金包银

一号”年结算利率从 4.5%降

至 4.46%；同期，合众人寿的

“金长红”万能险 (A、B)结算

利率也从 5.3%降至 5%；中国

人寿瑞安、瑞祥、瑞丰 3 款

万能险结算利率均从 7 月

的 4.5%降至 4.05%。

业内人士分析指出，其

实保监会一直希望保险公

司尽快将万能险结算利率

降下来。 因为低迷的资本市

场是不足以支撑保险公司

长期以高利率来吸引客户

的，保险公司实际上是在用

自己投资收益来补贴万能

险，长此以往，保险公司会

产生巨大的偿付危机。

保监会使出“杀手涧”

记者获悉，保监会已进

驻 6 家偿付能力出现问题

的寿险、健康险公司，并对

这些公司的银保业务采取

限制措施。 保险业内人士预

计，今年增长过快的银保业

务将开始降温。 除叫停部分

银保产品销售之外，监管部

门还严控银保产品审批，限

制现有银保业务规模。

某中资保险公司人士

向记者透露，自从保监会表

示要加强银保产品销售监

管至今，银保渠道几乎没有

新高分红的投资型保险产

品获批。 另一方面，监管部

门对已获批开展的业务设

置了上限，一旦业务量达到

上限，将暂停此项业务。 该人

士认为，在未来 4 个月里，监

管部门为银保业务降速、降

温的力度可能还会加大。

广东保监局新闻发言

人杨燕歌也透露，已注意到

人身险市场发展过热的现

象。 在第一季度分析会上就

向各保险公司强调要转变

增长方式， 推动业务发展，

防止保险发展的大起大落。

同时， 按照保监会的要求，

已加强银邮渠道的专项检

查。

据介绍，保监局将重点

检查销售过程中使用的宣

传资料是否合规，是否擅自

增加保险责任，是否隐瞒新

型人身保险产品各项费用

扣除情况。 此外，分红保险

销售中承诺了最低分红水

平、万能保险销售中承诺保

证收益以外的利益、投连保

险销售中承诺保底或固定

收益等现象都将被严厉查

处。 而人身保险公司对销售

误导行为是否有相应的处

理办法、对查实存在销售误

导行为的人员是否按照处

理办法进行处罚，也将在此

次检查的范畴内。

高利率是问题症结所在

记者发现，不论是分红

险还是万能险，保险公司销

售使用的法宝就是“高利

率”。 但是，事实上，保险公

司是在“赔本赚吆喝”。 在激

烈竞争下，保险公司为吸引

客户不仅维持 5%以上的高

利率，加上 3%~5%的手续费，

成本费用就有 8%左右，而实

际上资本市场的收益率节

节下滑，很多保险公司只能

维持 5%的收益率，因此高利

率加大了保险公司的经营

风险， 容易造成新的利差

损。 这是保监会此次掀起

“整肃”风暴的基本动因。

时报讯（记者乔倩倩）

广东中小企业局调查结果

显示， 仍有 95%以上的中小

企业存在资金缺口。 但是，

由于存在财务透明度低、抗

风险能力较弱、信用缺失等

原因，中小企业从银行融资

屡屡碰壁。 对此，保险专家

指出，为企业投保信用保险等

险种，有助于增强中小企业的

抗风险能力， 改善信用状况，

提高借贷能力。

坏账率高成融资拦路虎

受国内信贷紧缩以及

通胀等的影响，企业资金链

趋紧， 大批中小企业倒闭。

某担保公司有关人士表示，

中小企业面临的问题更多

的是资金链的问题，上游企

业拖欠货款，往往造成下游

企业资金周转困难，一个企

业垮了会影响一大片。

国际上，受次贷危机的

影响， 出口企业坏账率增

加。 有关数据显示，我国出

口企业坏账率约为 5%，每年

损失约 400 亿美元，损失率

是 发 达 国 家 10 倍 到 20

倍。

业内人士表示，随着中

小企业经营风险的加大，银

行向中小企业放贷的风险

也随之增大。 从银行方面来

看，财务状况不规范、抗风

险能力较弱、信用缺失等自

身问题是中小企业融资遇

阻的重要因素。 由于企业财

务状况不规范，产生经营风

险后往往通过各种手段来

隐瞒资产，银行难以追收逾

期贷款。 同时，银行对企业

的资金流动监控不够，也容

易造成贷款坏账率的增加。

险企可为信用风险埋单

美亚保险中小企业险

部副总裁何丽表示，银行提

供贷款时，还款能力和企业

的信用情况是银行考核的

关键，信用保险可承保企业

买家的信用风险，从而间接

提升企业的信用状况。 信用

保险主要保障企业应收账

款的安全，因买方破产或拖

欠造成的坏账损失，保险公

司可按约定条件赔偿，包括

国内贸易信用保险和出口

信用保险。 其中，出口信用

保险可承保的风险除了买

方破产或无力偿付债务、买

方拖欠货款等商业风险外，

还包括买方或开证行所在

国家、地区禁止或限制买方

或开证行支付货款或信用

证款项，因战争、内乱原因

导致无法履约等政治风险。

去年，平安保险与中行

签署信用保险贸易融资合

作框架协议，企业在投保国

内信用保险后，将保单赔偿

受益权转让给中行，即可获

得中行的融资支持，可降低

融资门槛。

何丽表示，在美国等发

达国家，银行与保险公司在

信用保险项下进行合作已

经是一个比较成熟的理念，

信用保险成为买卖双方开

展赊销业务时，为卖方的信

贷管理提供增值服务，并改

善买方借贷能力的一个重

要险种。

保监会掀银保“整肃”风暴

目标直指风头正劲的“保底收益高”“利率联动”等短期理财险，多款保底产品被叫停

保险柜台

信用保险为中小企业融资铺路

时报讯
据知情人士透

露， 中国银行间市场交易商

协会牵头推动的中小企业短

期融资券业务已于日前正式

启动。 8月25日，农行投行部

短债项目团队会同浙江分行

相关人员在该行试点入选企

业———浙江东阳横店集团联

宜电机有限公司，召开银行、

企业、资信评估公司、会计师

事务所和律师事务所5方座

谈会， 正式启动中小企业短

期融资券企业试点工作。

据了解，交易商协会8月

份曾召集部分主承销商和评

级公司会员， 就中小企业发

行短期融资券的可行性、遴

选标准、 投资群体等问题进

行讨论。 讨论的重点问题是

如何在方便小企业融资的同

时， 准确把握中小企业发债

可能产生的信用风险。

此前有消息称， 参与中

小企业短期融资券试点的中

小企业共约40家， 平均每家

发行规模为7000万~8000万

元， 共有22家银行参与试点

承销。

中国东方资产管理公司

投资管理部王自强在接受采

访时表示， 中小企业短券将

对推动债券市场的结构优化

起到积极的促进作用。

尚正

农行试水中小企
短期融资券业务

保监会近期掀起银保“整肃”风暴。 时报记者黄亦民摄


