
理财课堂

信息时报社投资理财部：

你好！ 我是中山大

学大四的学生， 最近正

在筹划与三位合伙人共

同销售 DIY 电脑

（根据
客户需求组装的电脑）

、

品牌机和其他数码产品，

打算在汕头和深圳两地

分别开实体店。 由于有

很多经销商朋友， 所以

存货基本不需要资金，

计划前期投入 2 万元，

希望在半年内获得 10

万元的净利润。 请帮我

分析一下我的创业计划

的可行性。 此外， 做这

个项目会遇到什么风险？

应该如何控制这些风险？

还有， 现在有一个问题

困扰着我， 因为有好几

位合伙人， 那么在这个

项目中我应该如何保持

自己的领导地位呢？ 期

待你的回复， 谢谢！

（钟同学）

解答：

近年来， 随着数码
产品的普及， 廉价笔记
本电脑的推出，

DIY

台
式机市场受到了很大的
冲击， 市场境况窘迫，

利润十分微薄。 不少富
有激情的年轻创业者，

更是因为经营不善、 没
有适应市场变化而退出
DIY

电脑销售市场。

广发证券理财师许
泓毅先生认为， 现时
DIY

电脑销售市场与
10

年前相比已经相去甚远，

市场竞争十分激烈，

DIY

台式机产品销售的
毛利率已经降得很低了。

销售行业处于上游厂商
和下游消费者之间， 有
相当多的因素要考虑、

平衡。 创业初期， 最重
要的不是如何确保自己
的领导地位， 而是营造
一个良好的内部环境，

大家分工合作， 确保运
作的顺畅。

大学城某电脑销售
店的老板， 与读者钟同
学有相同经历， 自己也
是从大学时代开始创业
的。 他认为， 创业的初
期会比较艰难， 需要一
步步做起， 起初可以从
简单的电脑维修做起，

逐步才将业务扩大到销
售

DIY

电脑。 他认为作
为一名在读学生， 最大
的问题就是要兼顾学业，

不要把全部精力都投入
在创业上。 如果不在自
己所在的城市开店， 创
业的难度就更大， 他建
议钟同学一定要平衡好
学业和创业， 不要因一
时之利而损失了长远利
益。

时报记者詹丽冬
实习生李萱
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在这个全民理财的时代，你是否也有愿望成为一名精明的理财投资者呢？ 如果是，欢迎热心的你自告奋勇，第
一时间向我们告知你的创富点子、理财困惑等，我们将请专家为你答惑解疑，让你的财富梦想成真；如果身边有理
财能人或掘金高手，也欢迎随时跟我们联系。 祝读者发财！

联系方式：邮箱
tzlc@xxsb.com

；电话：

34323157

（中午
12

点到晚上
18

点），来信来电者请留下联系方式。
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幼师开妇婴店靠特色取胜

玩具租赁：“玩来玩去”就挣钱

□

撰文
/

摄影时报记者詹丽冬

在广州，妇婴用品店可谓遍地皆是，行业竞争

相当激烈，但大多都是走中低档的路线，做得有特

色者寥寥。 而林小姐却在这个普通行业做出了自己

的特色和创意， 她的妇婴店不仅售卖妇婴产品，还

独辟蹊径，搞起了玩具租赁业务。 幼师的从教和辅

导班培训经历，帮助店主林小姐积累了广泛的人脉

和经验，成功转行从老师变作商人。 开店仅两个月，

就实现了月营业额两万元以上的业绩。

经商有优势

曾在幼师任教开过培训班

当过幼师的林小姐，被

顾客和孩子亲切地称为“林

老师”，孩子一不听话，家长

就将其带到林老师的店里

来， 请求林老师帮忙调教。

林小姐说，此前的幼师任教

经历和开培训班的经历，为

她日后开店积累了经验和

人脉。“很多顾客都是学生

家长，甚至供货商、妇婴专

家都是家长和家长介绍的，

这为创业省去了很多麻烦

和费用”。

店主 林 小 姐 年 仅 23

岁，幼师科班出身，在中大

幼儿园当过近两年的幼师，

后来在中大继续深造，攻读

人力资源专业。 大学期间，

富有潮汕人经商头脑的林

小姐便和同学办起了辅导

班。 由于长期和小朋友打交

道，哄小孩教小孩就成了她

的专长，这也成了她日后开

妇婴用品店的一大卖点。

尝试新业务

看准“玩具租赁”商机

开店仅两月，林小姐开

始 尝 试 做 一 项 新 兴 业

务———玩具租赁。 从与家长

的交谈中，心思细腻的林小

姐发现了玩具租赁的商机。

“家里玩具成堆， 孩子却玩

了几天就腻，总是觉得别人

的玩具才最好。 ”很多家长

这样抱怨道，“玩具一件价

格也不低，玩了几天就丢掉

又太可惜，只好将其堆积在

家里。 而且，玩具一旦坏了，

要找个人帮忙维修也无处

可寻。 ”

林小姐了解到，玩具租

赁在国外市场已经相当成

熟， 近年在国内的北京、南

京等城市也逐渐兴起，出现

了一些玩具租赁公司，但在

广州至今还没出现。 为了调

查玩具租赁业务的在广州

的可行性，林小姐向每位家长

顾客都咨询了意见， 并在小

区内做市场调查，得到了多

数家长的支持和肯定。

不过，如何回收玩具、

重新整修并出租出去还是

一个问题。 玩具的回收利

用是一个比较复杂的程

序，为了让家长租得放心，

需要对二手玩具进行维

修、消毒等，这些都需要请

专业人士代劳。林小姐说，

初步的计划是以两种方式

来出租，一种是次卡，一种

是月卡， 每月收取 60 元，

只要不超过规定的日期归

还便可。

玩具租赁

生活用品租赁的“领头羊”

在美国， 只要是不常用

的物品， 都可以采用租赁的

方式取得短期使用权， 小到

刀叉盘碟都可以用来租赁。

而我国的生活用品租赁尚且

处于发展阶段。 儿童玩具属

于易损耗的奢侈品， 使用阶

段短、更新快的特点，使其成

为生活用品租赁行业的“领

头羊”。儿童玩具用品大多属

于阶段性消费品，像摇篮、婴

儿车、 婴儿床以及各类耐用

玩具， 一般使用期都只有两

三个月， 玩具的使用寿命就

更短，如果能以租代买，便可

以为家庭节省一半以上的开

支，还可以省去占地、保管、

维修、处理等的诸多麻烦。专

家估计， 中国每年的儿童玩

具用品销售额超过百亿元，

如果发展到租赁业， 每年可

以创造 30～50 亿元的租赁

额。 随着人们消费观念的转

变，开始逐渐淡化占有权，重

视使用权， 儿童用品租赁或

有广阔市场空间。

“

林

老

师

”

开

店

秘

笈

投资：

10 多万元

选址：

海珠区艺泓路的

高档住宅小区楼下

店面：

走中高端路线，

装修相对高档，包括装修和

存货等投入总共 10 多万

元，其中铺租一项每月需要

1 万多元， 铺面面积 60 多

平方米， 实用面积 40 多平

方米

经营范围：

10 多种妇

婴产品。 包括妇婴服装、玩

具、纸尿片、奶粉还有各种

各样的婴幼儿产品，年龄跨

度从婴儿到十几岁的儿童

开业时间：

2008 年 7

月中旬

经营状况：

首月营业收

入 2 万多元，次月前半个月

收入 1 万多元

寓教于商：取得家长信任

对每个前来选购玩具

的小孩， 林老师不是向孩

子和家长极力推销高档玩

具， 而是诱导孩子购买最

合适自己的玩具。 “这一

点我跟店员也特别地交待

过”， 林小姐说， 小孩一下

子看中了好几种玩具，

就固执地缠着家长买，

这时她就会帮助劝阻小孩，

哄小孩下次再来买。 而这

样的诱导方式， 也取得了

家长的信任， 为自己争取

到回头客。

开辟“乐园”：吸引小顾客

赚钱“识时务”

宣传健康奶粉识别知识

近期国内发生奶粉中

毒事件， 林小姐便抓住时

机，第一时间印传单，向小

区内的家长宣传健康奶粉

的识别知识。 她还定期在

小区内开展讲座， 邀请有

关妇婴专家给家长传授妇

婴保健的知识。“平时家长

有什么问题， 我也会帮忙

请教妇婴专家为家长解

答”，有些妇婴专家同时也

是孩子的家长， 所以组织

联系起来比较容易， 也节

省了一些酬劳的费用。 她

还别出心裁地为儿童建立

成长档案，只要成为会员，

就可以享受打折优惠和参

加各种免费讲座， 并得到

一份记录宝宝成长的档

案。

林小姐的妇婴店也是小朋友的“儿童乐园”。

掌握丰富教育资源的

“林老师”，还将仅40平方米

左右的店面，腾出空间供儿

童玩耍学习。店内的一小片

空隙， 俨然成了儿童游乐

园， 许多家长在空闲时段

带小孩到此玩玩具。 为了

吸引顾客， 林小姐还专门

在店内一角开辟了几平方

米大的儿童阅读区，提供益

智积木、书本、画册等供儿

童阅读和学习。


