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十一黄金车市 你出手吗？

□本版撰文

时报记者 汤冰

即将到来的

十一黄金周被厂

家和车商寄予厚

望，甚至有车行人

士称之为今年“最

后的救命稻草”；

但对于消费者而

言，他们是不是真

的买黄金周的账，

会在国庆期间出

手购车呢？而在此

期间买车到底有

会有哪些利弊？记

者近日采访了部

分消费者和业内

人士的代表，而他

们似乎也是各有

不同的意见。
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专家观点

专家认为，十一期

间到底该不该出手买

车，其实并不是一概而

论的。这主要取决于准

车主们看准自己要买

什么车，如果恰好有优

惠的话，那就是最佳的

买车时机。十一黄金周

虽说确实是买车的好

时节， 但是必须搞清

楚：你想购买的车究竟

能否达到你的预期目

标？ 如果有适合的车，

又有优惠降价的话，买

车的时机就再合适不

过了。

汽车专家吴海军

提醒消费者，什么时候

需要，什么时候就是买

车的最佳时机。 如果你

选定的车这时候就已降

到了你能接受的合理价

位，那就不妨出手吧，如

果没有的话， 那就不要

去凑热闹了，汽车价格

并不便宜，而且关乎生

命安全，选一辆合适的

车远比选一个合适的

买车时机更重要！

理性+需求+真实惠

才值得出手

基本上，支持十一期

间买车的消费者和经销

商及专家认为，中国人向

来喜欢凑热闹，这时候是

销售旺季，商家都在搞优

惠，买车的人也多，这是

皆大欢喜的事。 一年下

来， 车卖得好不好就看 9

月和 10 月了， 经销商当

然会把握这一机会的。 所

以认为这时候买车肯定

是划算的。

观点 1：

十一买车着数多

万江准车主王发田：

“为什么那么多人在 9 月

和 10 月买车？ 其实是有

道理的， 难不成那么些

人都是傻的呀？ 肯定是

优惠大礼包大啦。 就算

价钱没便宜多少但送的

东西肯定是多一些的，

反正我就打算等到国庆

放假买车去！ ”

观点 2：

此时买车比较易成交

南城车主冯昆仑：

“我比较倾向于国庆买

车， 因为平时工作太忙

了， 难得找一段时间一

家家店的看车 、 试车

……国庆的话时间比较

充裕， 还可以带上家人、

朋友一起看车， 比较容

易选上喜欢的车， 平时

看车慌慌张张， 断断续

续， 买车的事情可能会

一拖再拖。 我就是在去

年十一买了车。”

观点 3：

9月新车上市多时机好

广告公司客户经理

万玉晶： “9 月和 10 月

新车扎堆上市， 而且都

是热门车型， 我就等着

国庆长假去逛车市呢 ，

趁新车上市买一辆回来，

这时 开出 去 一定 很 拉

风！”

观点 4：

促销多消费者得利

友邦保险公司储备

经理黄秋林： “对经销

商来说， 还是比较看重

“金九银十” 的， 尤其是

10 月份， 汽车厂家肯定

都会根据消费者的消费

习惯制订一些促销策略。

另外， 十一车展多， 车

行肯定会抓住车展的时

间多做一些优惠活动 ，

以便卖出更多的车。”

基本上，反对的一方大

致认为，买车并不一定要在

旺季，旺季买车，因为买的

人多，货源紧张，价格上的

优惠有可能反而没有淡季

多，而且在淡季买车可能商

家会更加注重提升服务质

量。

观点1：

现在买还不如年底买

东城某小学教师李万

斌：“我的一个同事打算买

车，他认识经销商，经销商

跟他说：现在厂家下达的内

部文件只准最多降 1.5 万

元， 但是可能等到元旦，价

格还会有大幅的优惠，只要

等得起，最好等到元旦左右

再买。 听朋友这么一说，我

真觉得如果不是急着用车

的话，建议还是元旦后再出

手，那会儿的优惠比较大。”

观点2：

冲动下买车未必合心意

东莞某房地产市场策

划人员肖文建：“很多商家

都在十一搞活动，看得人眼

花缭乱，到了最后就冲着优

惠去买车了，这实在有些冲

动，这时候的车往往供不应

求，而且有时候往往没有自

己喜欢的颜色，如果随便将

就买一辆，后悔的是自己。 ”

观点3：

元旦前两月才是真实惠

白领文员柳文文：“个

人认为 11 月、12 月这两个

月买车才是比较实惠的。因

为那个时候是年底，车商为

了完成厂家的任务通常不

得不进行大力促销。 所以，

这个时候，原先 9 月、10 月

送装潢之类的促销，往往就

演变成了实打实的降价，消

费者才得到真正的实惠。 ”

观点4：

十一黄金周只属于商家

百业汽配城某策划人

员梁先生：“我不认为 9 月、

10 月是一年中买车最好的

月份，因为这里有个明降暗

降的问题。通常情况下，在 9

月、10 月，厂家搞的促销活

动是一种暗降，比如送装潢

之类的； 而到了春节前，往

往成了一种明降，是实打实

价格上的降价。 由于 9、10

月大家都以为是最便宜的

时候，蜂拥而至，在门庭若

市的经销商面前，消费者讨

价还价的余地自然会相应

缩减。 ”


