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信息时报记者曾祥萍

尽管国内家电连锁已有

国美、 苏宁这样的全国性巨

头， 但中国广阔的家电消费

空间以及尚未成熟的家电连

锁市场， 还是引起国外家电

连锁巨头的垂涎。 记者获悉，

入华蜗居近 5 年的百思买，

准备走出上海，并计划于 11

月在北京开店；与此同时，来

自日本的第一家电连锁品牌

山田电机也准备以沈阳为落

脚点， 展开在华的家电连锁

扩张之路。

百思买进京开“店中店”

记者获悉，国庆后，百思

买租下北京赛特购物中心地

下二层， 准备开张在京的首

家门店。 不过由于该层分为

几个区域， 家电只占其中一

部分， 面积仅 800 平方米左

右，百思买将采用“店中店”

的形式，主要销售高端电器。

对于北京首店即将开张一

事，百思买显得极为低调，对

于门店情况、北京发展策略，

百思买方面未作透露， 其市

场部总监曾耀祖甚至否认该

店“为百思买的自营门店”，

他表示百思买只负责供货，

具体的经营都由赛特进行。

对此， 业内人士分析认

为， 百思买此次进京格外低

调或许还有更“深奥” 的理

由。 由于北京的家电市场已

被国美、苏宁、大中三大巨头

的 170 多家卖场占据， 后来

者百思买与他们正面交锋的

机会显然不大。 而早在 2005

年， 对中国家电连锁野心勃

勃的百思买便想进军北京市

场， 当时看中的马甸店址最

后时刻被黄光裕“抢走”，之

后百思买进京之门便被关

闭， 而在上海的门店扩张计

划也因迟迟未拿到商务部批

文而不得不延期。 时至今日，

百思买才得以在上海成功开

两门店， 并于近期获准在中

国市场增设 4 家新门店。 然

而此时，国美、苏宁快速扩张

的门店规模无论在北京、还

是在全国市场都早已将其远

远甩在了后头。

山田电机拟在沈阳开两店

垂涎中国高端电器市场

的不止百思买一家， 来自日

本的第一家电连锁品牌山田

电机， 也早已将目光盯紧了

中国的富裕阶层。 9 月中旬，

沈阳市经贸委透露， 山田电

机将在沈阳沈河区投资 1 亿

美元建设电器百货沈阳旗舰

店， 并在和平区投资设立家

用电器店项目， 这两家店有

望在 2009 年正式启动，目前

这两家店的选址工作已结

束，已进入开店的筹备阶段。

实际上，早在今年 5 月，

山田电机就表示将在上海开

设其首家中国门店， 不过由

于上海地区相对外资商业而

言地位较为敏感， 因此山田

电机在上海的开店计划短时

间内难以实现， 无奈之下才

将目光转移至沈阳。

据悉， 由于日本国内消

费市场低迷， 山田电机 2008

年第一季度净利润同期下降

8%，如果只依靠日本市场，山

田电机很难实现其 2009 年

净利润增长 6%的年度目标。

在此背景下， 山田电机为讨

好股东， 选择了海外扩张战

略， 并将经营重点设在中国

市场， 主打沿海经济发达地

区， 目标群体定位在富裕阶

层。 一旦成功在海外市场获

取更多的市场份额和利润，

山田电机便能从股东处获取

更大的资本支持。

国美、苏宁未雨绸缪

虽然目前百思买和山田

电机在华势力尚未对国美、

苏宁构成威胁， 但这两大家

电连锁巨头私下还是关注这

两大海外巨头在华的一举一

动。 在得知山田电机中国开

店计划时， 苏宁电器总裁孙

为民表示：“该来的迟早会

来， 我们对此已经做好了准

备。 ”而国美电器副总裁何阳

青则认为山田电机“大而全”

的经营模式在中国缺乏生存

土壤， 不看好未来潜在的竞

争对手。 二者虽都对此轻描

淡写， 但跟国美苏宁对待百

思买的态度一样， 不能不说

是战略上故意采取的藐视姿

态。

第6届国美

金秋家电节火爆开幕

记者获悉， 第六届国美

永乐金秋家电节 ， 暨全球

1118 款新品上市展销会将

在 10 月 18 号火爆开幕。 本

届家电节国美投入了上亿的

促销资源， 优惠的力度将超

过往届。 本届展会上上市的

1118 款新款将成为最大的

亮点。 10 月 18 日，奥运冠军

将亲店王临维多利店签名售

机， 凡获得冠军签名消费者

购机可获得最高可达 2000

元的优惠。

据悉， 从第一届的销售

额突破两千多万元到第五届

的接近两亿元大关,家电节已

经形成了国美每年一届的固

有的品牌活动。

1118

款新品面世

凭借国美强大的采销能

力和销售网络优势， 此次展

会得到了各大供应商的大力

支持，空调、冰箱、彩电、厨

卫、电脑、数码、通讯、视听、

碟音各品类全线、全新出击。

据国美透露， 此次展出的商

品中，新品占据80%，共展出

1118款不同品牌和型号的

新品， 新品之多可谓史无前

例。 三星M628手机，内置30万

像素摄像头， 支持11倍数码

变焦，可进行有声视频拍摄，

国美通讯包销手机海尔V80，

摩托罗拉EM30， 海尔卡萨帝

冰箱 ，T68系列电脑 ， 新飞

BCD-190HK 冰 箱 ， 海 尔

XQG60-HQZ1481洗衣机，惠而

浦“智逸7”系列超大容量滚

筒洗衣机等等， 一系列的新

品让人眼花缭乱。 10月18日

至26日期间， 所有消费者还

可以享受全场新品普降100

元至1000元的惊喜。

零利日、店庆助威

本次家电节正逢维多利

店王第七个零利日、 东山口

六周年店庆、 天河城百货国

美电器店 1 周年店庆。 为庆

祝这一盛典， 国美电器为其

单独制定了套餐。 18、19 日

期间，凡光临维多利国美，套

购满 8988 元即可免费获得

价值 1980 元的三星 U108 手

机一部，套购满 18988 元，即

可免费获得价值 3999 元的

笔记本电脑一台， 越早礼越

好，越早礼越多！ 东山口六周

年店庆更免费为消费者送现

金大礼 ，10 月 18 日至 20

日， 顾客凭 2008 年 9 月 31

日前国美东山口店的购物发

票即可到东山口店换取 600

元购物卡，10 月 18 日，光临

国美东山口店， 购物可享受

全场 8 折的优惠！ 10 月 17

日， 凡天河城百货会员卡至

国美天河城店购物， 即可享

受至尊折上折优惠： 天河城

百货贵宾卡享受 9.8×9.8

折， 天河城百货荣誉卡享受

9.5×9.8 折的优惠。

国外家电连锁

争抢国内卖场蛋糕

百思买布局北京，山田电机入驻沈阳

资讯

房产、家电企业联手打造
“建筑节能”

10 月 1 日正式施行

的 《民用建筑节能条例》

（下称 《条例》）， 是我国

在建筑节能方面的第一部

行政法规。 《条例》 不但

要求商品房节能指标要写

进购房合同， 还在第四条

对新建建筑和既有建筑节

能改造中采用太阳能等可

再生能源表示鼓励和扶

持。

家用电器节能正成为

这场绿色革命的急先锋，

太阳能热水器首当其冲。

日前， 由东莞市建设局举

办、 广东五星太阳能有限

公司承办的“打造节能建

筑———关注太阳能与建筑

一体化” 座谈会在东莞举

行， 包括中信地产、 宏远

地产、 新世纪地产、 光大

地产和富通地产等知名房

地产企业到会， 并陆续与

五星在节能建筑规划、 太

阳能热水器安装等方面展

开进一步的合作。 五星太

阳能有关人士表示， 在

“太阳能与建筑一体化”

大势所趋的背景下， 我国

将掀起节能建筑大规模应

用的热潮， 太阳能热水器

迎来了巨大的商机， 公司

正加快与房地产企业的合

作。

据了解， 早在 《民用

建筑节能条例》 正式施行

前， 房地产企业已开始寻

求与太阳能热水器、 节能

灯具等设备的厂商合作，

以应对来势迅猛的节能热

潮。 不久前， 由某电气企

业与中国房地产业协会、

中国房地产及住宅研究

会、 中国建筑电气节能专

业委员会等发起的中国建

筑节能论坛在深圳举行，

发出了“建筑节能” 的倡

议， 获得了多家房地产商

的积极响应；在 9 月 29 日

开幕的 2008 深圳秋交会，

“住宅部品展”的“太阳能

及建筑一体化展”，引来许

多房地产商的极大兴趣和

支持 ；“气候组织 ”（The�

Climate�Group） 最近也表

示，该组织有望在 10 月份

获得一批建筑类企业的加

入， 共同推动在中国的低

碳经济。

信息时报记者刘莉

日本第一家电连锁品牌山田电机，在上海开设的首家中国门店。


