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“理想家”推荐户型
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新里程

2代居

三个卧室

的优化组合，

让年轻夫妇能

与老人亲情而

居， 既能互相

照应， 又能拥

有各自独立空

间。

新里程

2人世界

两个人的

房屋， 简单方

便至上， 动静

分区、 干湿分

区合理， 小卧

室可成书房、

游戏室， 必要

时又能成为客

房。
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“理想家90�零契税”

点燃广州楼市

记者从广州万科获悉，

在上周取得旺场后，“理想

家、零契税”活动将延续至下

月 2 日， 即本周末购房仍能

享受优惠。 同时，本周六，万

科还将在云山、 金域蓝湾和

新里程三个项目中开展“新

老同喜，双双有礼”活动：即

成交客户经按规定认定后，

推荐老业主和被推荐新业主

均可以在指定的三件家电礼

品中各自任选一件， 这三件

礼品包括 37 寸液晶彩电、冰

箱和洗衣机。

相关链接

本周末购房仍

能享受优惠

中小户型产品：

75～95

平方米的两房和三房
“理想家”

＋

新政着数一
览：（以

95

平方米的三房单
位为例）

单位：

B3～1501

原价：约
90

万
首付：约

18

万，比原来
减少约

9

万元
契税：全免，比原来减少

约
1.35

万元
印花税：免征，比原来减

少约
450

元
20

年月供（按标准利率
下浮

30％

计算）：约
4000

元
/

月，比原来减少约
600

元
/

月

中粮万科

金域蓝湾

“理想家”省钱实例

□本版文、图 信息时报记者 徐凤

本月 22 日，国家财政部、央行联合发文，出台

新政鼓励市民置业，稳定房地产市场。 在新政推出

后的首个周末，广州万科即采取行动，在旗下金域

蓝湾、万科云山、万科新里程三个楼盘中开展“理想

家、零契税”活动，不仅为市场提供高品质的中小户

型产品，而且让置业者享受更多实惠。 从现场反映

的情况来看，万科“理想家”受到市民、尤其是刚性

置业者的热烈追捧。 据悉，该活动将持续到 11月 2

日，如果成交客户属于老业主介绍，双方还将有电

器相赠。

“理想家90”

上万契税全免

按照国家新政， 首次购

买90平方米以下住房的契税

统一下调到1%，同时，个人

买卖住房暂免征收印花税

(原比例0.05%)。 不少业内人

士表示， 该政策将给中小户

型意向买家带来不少优惠。

据了解，房地产行业“领

头大哥”万科积极响应新政，

为让市民能真正享受到新政

带来的利好，上周末，广州万

科向市场推出上百套中小户

型产品， 分布在白云大道的

万科云山、 金沙洲的中粮万

科金域蓝湾， 以及萝岗科学

城的万科新里程三个项目

中。据悉，这部分产品的户型

面积都在100平方米以下，

是年轻人及首次置业者的

“理想家”。

万科相关负责人介绍，

认购“理想家” 产品的置业

者，万科给予“零契税”的优

惠， 真正减轻首次置业者及

年轻人的负担。

信息时报记者算了一笔

账，以金域蓝湾一套95平方米

的三房为例，新政出台前，首

付约27万元、 契税约1.35万

元、 印花税约450元，20年月

供约4600元。 而广州万科的

“零契税”活动，可即时减免

1.35万元的契税，若该单位属

于新政的受惠范围单位，印

花税全免，首付降至约18万，

20年月供也能下降600元/月

（按利率下调30％计算），置业

门槛可降低10多万元， 极大

减轻了首次置业者的负担。

认购“理想家”产品的置业

者，一套 95 平方米的三房单位，

置业门槛可降低 10 多万元。

限价房受追捧

据了解， 位于金沙洲的

金域蓝湾，周六周日迎客超过

千人， 即便是下午5点半的销

售淡期，销售大厅也是人头拥

挤，看房客络绎不绝。 而在万

科云山，前来置业的购房者坐

满了十几台桌子，销售人员几

乎接待不过来。 不过，最受追

捧的当属万科新里程，记者周

末在宏城广场看到，新里程的

楼巴趟趟爆满， 现场人声鼎

沸，热闹非凡，一些顾客甚至

要排队等候sales介绍情况。

据新里程项目有关负责

人介绍， 该项目属于广州第

二个限价房，按照政府规定，

购买者需是首次置业， 所有

产品又均是中小户型， 因而

置业者一定能够享受契税和

印花税优惠， 再加上房贷利

率的调整， 选购一套限价房

的压力已不大。

不少业内人士表示，新

里程是广州四个限价房中首

个开放园林的项目， 楼体在

设计上也采用高档住宅金域

蓝湾的方案， 再加上承建方

为上海建工第五建筑公司，

质量上有保障， 因而受追捧

是顺理成章之事。

如此实在的优惠，让万科“理

想家”三个项目在周末爆发，新里

程销售现场人声鼎沸。

性价比是内在驱动力

作为全国率先研究中小

户型产品的房企， 万科在

100平方米以下的房屋设计

中独具优势， 以万科云山为

例，95平方米的空间，可以设

计出三房两厅带景观阳台和

入户花园，同时兼顾朝向、采

光和通风， 可谓广州最精巧

的三房单位。 又如金域蓝湾

78平方米的两房单位， 拥有

入户花园、3.6米的客厅开间

和主卧开间， 其中主卧不仅

能放下一米八的大床， 还能

安置床头柜、衣柜、电视等物

品， 而这种开阳大气的主卧

设计， 一般只能在三房甚至

更大的户型中才能找到。 又

如金域蓝湾约95平方米的三

房单位， 除具有大三房户型

的客厅开间和主卧开间外，

厨房的空间， 浴室空间也明

显增大， 给置业者更舒服的

居住感受。

除了户型别具一格，万

科云山、金域蓝湾、万科新里

程在景观上也有独到之处。如

万科云山，与130亩市政山体

公园紧密相邻，是真正推窗见

山、 出门上山的山景项目，而

且整个社区的园林已经成型：

1000平米中心水景、300米景

观绿轴、社区泳池、以及河畔

公园等，勾勒出灵动的园林景

观；一线江景金域蓝湾，拥有

472米绵长水岸， 是广州难得

的东南向江景项目， 同时，整

个社区采取外江内湖的景观

设计，实现户户水景、窗窗观

景。 位于萝岗的万科新里程，

也是该片区的景观楼王项目，

目前推售的B4、B7栋前后无遮

挡望山。

此外，万科云山、金域蓝

湾均是联手国际知名品牌博

洛尼精装修， 新里程则是高

标准的雅致装修， 三个项目

均拥有日益完善的配套，可

谓性价比至高。

其实，万科“理想家”产品受

到青睐不仅仅是“零契税”，性价

比高才是内在驱动力。

广州

万科

万科云山与 130 亩市政山体公园紧密相邻，是真正推窗见山、出门上山的山景社区。

▲新里程楼下就是公交

车站，交通方便。


