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为了应对目前日益严峻的经
济危机， 人力资源和社会保障部

17

日发出通知， 提出切实措施， 强调
要把帮助企业渡过难关、 稳定就业
局势作为当前头等大事来抓。 而
“近期暂缓调整企业最低工资标准”

就是人保部最重要的“切实措施”

之一（新华社
11

月
17

日）。

虽然这一措施的出发点不能
说不好，但却属于典型的聪明人办
糊涂事，搞得不好，不仅不能缓解
目前的危机，还有可能使目前严峻
的经济形势变得更加严峻，使企业
更难渡过难关。

这是因为， 这一政策反映的一
种是见物不见人的思维惯性， 只知
道计算“成本—收益”， 却忽略了
人是理性的动物， 会根据不同的
情况， 做出不同的反应。 同时， 政
策的设计者一厢情愿地认为， 只要
降低了成本， 企业的经营状况就会
好转， 就会雇用更多的员工。 但他
们却完全忽略了， 目前企业的困境
根本不是成本过高造成的， 而是失

去了市场造成的， 只要不能重建市
场， 哪怕把工人的工资压得再低，

企业也不见得会摆脱困境。

那么， 目前的市场状况又是怎
样的呢？ 我们可以简单地将其概括
为两句话：海外市场大幅萎缩，国内
市场萎靡不振。 海外市场的萎缩，

主要是国际金融危机造成的， 这场
危机的规模之大，程度之深，都不是
少数国家一己之力所能够扭转的。

因此要重建市场，政府就只能着眼
于国内市场。 中国的国内市场非常
之大，只要能够被真正激活，则企业
就不难“渡过难关”。

笔者接着要问的是： 国内市场
萎靡不振的原因何在？ 应该说原因

有很多， 但很关键的一条， 是民众
对未来缺乏稳定的预期， 不敢放手
消费， “存钱防变” 的心理非常明
显。 这和近年来， 中国的社会转型
过急、 过快， 原有的社会保障体系
崩解， 民众在住房、 教育、 医疗、

养老、 就业等诸方面都充满焦虑感

有着直接关系。 因此， 要提振国内
市场， 很重要的一点， 就是政府要
采取各种措施提供尽可能全面的社
会保障， 稳定社会公众对未来的预
期， 解决他们“不敢消费” 的问
题。

行文至此， 我们就能明白了为
什么要说“暂缓调整企业最低工资
标准” 是聪明人办了糊涂事。 因为

这一举措只考虑了降低企业成本的
问题， 却忽略了对社会公众的心理
预期所产生的负面影响。 作为一个
明确的信号， 它无疑会使公众意识
到，政府为了应对目前的经济危机，

将更多地向企业倾斜； 对普通的雇
员来说， 这意味着更不可靠的保障
和更少的福利。

在这样一种负面的心理预期的
驱使下， 和这一政策设计者的初衷
相反， 中国的经济和就业形势很可
能会进入这样一条螺旋下降的轨
道： 民众更不敢消费—市场进一步
萎缩—企业利润进一步降低———更
多的企业裁员或关闭……

前段时间， 当国际金融危机风
暴乍起的时候， 温家宝总理曾经提
出一个重要命题： “信心比黄金更
重要。” 我认为这句话点出了本次
经济危机的要害。 政府部门的一切
反危机措施， 都应该以这句话为圭
臬， 以提振社会公众的信心为出发
点， 只有这样， 才真正有助于企业
“渡过难关”。

记得前段时间有个报道
说，广东撤并了多少公路收费
站，我还有些欢呼雀跃。 然而
昨日看到的这条新闻：“广东
部分公路收费站过多，

90

公
里

4

个收费站”（中央电视台
11

月
18

日）， 却感觉心里凉
了半截。有人说收费站就像印
钞机，钱是一辆车一辆车数出
来的。 但有关官员却说，政府
还贷公路“收取的通行费连还
利息都难”。

一个是撤并了多少， 一
个是收费站还是过多； 一个
说赚得盆满钵满， 一个却说
亏得连渣都没剩下。 我不知
道该相信谁， 但我却明白一
个事实， 越来越多的公路收
费站已成为城乡市场协调发
展的“拦路虎”。 去年， 曾有
报道称， 广东还贷收费站
2019

年全撤， 新批经营性公
路收费站收费期最长不超过
25

年， 但愿有关部门的这个
承诺能“牙齿当金使”。

另一件事，其“雷人”程度
和多如牛毛的收费站堪与相
类：“东莞一条街有

3

家‘潢泗
围卫生站’” （《广州日报》

11

月
18

日）。据说山寨版卫生站
这事儿，是前几年村里搞卫生
站承包不断转让医疗机构执
业许可证引发的，以至于连自
称的正版卫生站用的还是过
期执照。这一情形让人联想到
“真假美猴王之争”，六耳猕猴
最终是在佛法无边的如来面
前原形毕露，但是现在谁才是
如来佛祖？ 人们不禁要质疑：

牵涉公民切身利益的公共领
域，哪里容得下如此令人瞠目
结舌的“西游记”？

相对而言， “深圳拟调
整的士运价， 整改淡旺季司
机上缴数额” （ 《晶报》

11

月
18

日） 这一同样是行政性
的举措， 却是值得赞赏的。

一方面及时汲取一些城市的
哥“罢工” 教训， 稳定社会
秩序； 另一方面也可算是各
方共克时艰的具体回应。 可
以说， 这种让利于民的务实
思想， 是目前民众呼声最高，

也是执政者最需要的。

“广州提出建公共租赁房
政策， 夹心阶层可租住经济
租用房” （ 《信息时报》

11

月
18

日） ， 这一民生举措，

将本地夹心层人群的住房难
纳入了视野， 值得赞赏。 然
而长期以来， 各地住房等保
障性政策， 往往把外来的夹
心层人群束之高阁。 换句话
说， 当前的住房制度虽然作
了略微的调整， 但如果只是
解决城市实际人口中占少数
的本地人口住房问题， 而不
想方设法满足和解决如此庞
大的外来群体的住房需求，

恐怕再好的宏观调控也不足
为喜。 而看清这些问题， 不
仅可以使我们更准确判断目
前房地产市场的真实需求，

也可由此透视我国经济生活
中某些问题的症结之所在。

“广东白字戏、 西秦戏两
大剧团难以为继”（《新快报》

11

月
18

日）， 这条新闻告诉
我们，稀有剧种在文化领域里
已是绝对的弱势群体。地方戏
曲是民族历史和文化的有效
载体， 当一个剧种消亡时，损
失无法估计，这是文化基因的
损失、文化传承的中断。 窃以
为，抢救戏曲需要实实在在的
投入，同时要加快整理、研究
的步伐，为戏曲剧种、剧团生
存发展立法，才能重构地方戏
曲的面貌和内质。

缓调最低工资标准是开错了药方
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油价终于羞羞答答地降了，

据《南方都市报》昨日报道，中石
化在广州的加油站开始推出促销
活动， 优惠幅度在

0.1-0.2

元之
间。

仔细算一下， 下降幅度大约
不超过

2%

。 与此形成鲜明对比的
是， 国际原油价格的下降幅度早
已超过了

60%

，而成品油价格，美
国也已经低于中国。 这多少让人
有些诧异，因为在我们的印象中，

中石油中石化这类公司， 是我国
为数不多的国际化大公司， 一向
都非常注意与国际接轨。 想当初
国际原油价格一路攀升的时候，

迫不及待地就与国际上接了轨。

当然， 更早接轨的还有高管们的
年薪。 既然要接轨，当然就要牺牲
国情， 比如说我国人均收入低这
一类国情。

但现在，发改委、中石油们又
突然对国情表现出了异乎寻常的

热情。 国际油价一路走低，中国油
价却不与国际接轨了， 兀自按兵
不动。 原因何在？ 原来是由于国
情： 比如出于我国能源安全的考
虑，又比如高油价有助于节约能源，

云云，不一而足。 说来说去，总是有
充分的理由让老百姓多掏银子。

听过一个关于狼和兔子的笑
话：小兔子出门遇到大灰狼，狼啪
啪给了他两巴掌说，“叫你出门不
戴帽子”。 从此以后小兔子天天出
门戴帽子。 一天他又很不幸遇到
大灰狼， 大灰狼啪啪又给了他两
耳光说，“叫你出门戴帽子”。 这个
故事告诉我们，其实道理这东西，

原来或许是有的， 但没有话事权，

或许就是没有了。本无所谓有，无所
谓无的，有了话事权，没有道理也便
成了道理。 发改委、中石油翻来覆
去玩弄惯例、国情的字眼儿，无非
就是因为他们有话事权。 而公众
对于油价这件事， 没有任何博弈

的能力， 不管人家找出什么样的
理由，你只能是那只可怜的兔子，

只有洗耳恭听、挨耳光的份儿。

中石油们高高在上的话事权
不是从天上掉下来的， 而是其垄
断地位决定的。 公众对其无可奈
何， 市场对其无可奈何。 由此看
来， 根本解决之道是让中石油变
成一个普通企业， 而不是垄断企
业。 在市场中，有了同类企业的竞
争， 价格问题就是一个由市场决
定的问题， 而不是由企业自己决
定的问题。 我想，有了市场竞争，

中石油也不敢选择性地与国际惯
例接轨了吧。

然而这也是一件非常困难的
事。 据说，维护中石油等企业的垄
断地位，是为了国家利益。 对这个
道理，咱觉悟低，难以体会到其中
深义。 国家， 不就是国民组成的
吗？ 维护每个国民的利益，难道不
是维护国家利益吗？

市事关心

周云

惯例与国情可随意浮动

民生观察

赵勇

“不降价联盟”不懂市场之变

沈阳房产协会组织
72

家房
地产公司最近搞了一个“不降价
联盟”，声称一年之内不降价。 央
视《今日观察》在讨论这个现象时
说：“不降价联盟” 涉嫌操纵市场
价格。 而央行

17

日发布的一份报
告则显示： 中国居民购房意愿已
经降至历史新低。

即便没有央行的这个报告，

相信沈阳的开发商们也知道现在
房子难卖。 按正常逻辑，他们应该
顺势而为， 在政府出台各种措施
鼓励居民购房的基础上降价自救
才是。 但他们却偏偏搞出了一个
匪夷所思的“不降价联盟”，这只
能说明， 这些开发商并未真正认
清形势、懂得市场。

我所说的形势， 一方面是光
靠政府鼓励购房无法消弭市场浓
厚的观望气氛， 另一方面则是指
中国的房地产市场将逐渐走出开
发商垄断的局面， 开发商们说一
不二的定价权将一去不返。

购房意愿创新低已经是事
实， 光靠政府减免税费无法令楼
市回暖，这是并不复杂的道理。 那
些结盟的开发商们之所以逆市而
为结成“不降价联盟”，在于没有
认清中国房地产市场即将到来的
格局之变， 仍然把自己当成了强
势的定价者。

在
4

万亿刺激经济的“国十
条”中，扩大保障性住房的供给是
重中之重。 这其实已经传递了一
个很清楚的信号： 保障性住房将
是商品房的有力替代者， 随着供
应量的增加和覆盖面的扩大，将
会有越来越多的商品房潜在客户
成为保障性住房的受益者。

也就是说， 房地产市场将很
快出现两个市场， 一个是商品房
市场，另一个是保障性住房。 让两
者之间实现良性竞争， 这也是很
多国家完善住房市场的成功经
验。 之前开发商们之所以有如此
强势的定价权， 是因为保障性住

房的严重短缺， 造成了商品房事
实上的垄断地位。 但现在，保障性
住房与商品房展开竞争已经是一
个看得见的变化， 开发商们还要
以垄断者而非竞争者的姿态出
现，搞什么“不降价联盟”，很容易
把自己逼进一条死胡同。

很多人说， 中国的房地产市
场是竞争程度最高的市场之一。

表面上看来是这样的， 满天飞的
房地产广告也给了我们这样的印
象。 但在开发商的骨子里，其实并
没有强烈的市场意识， 因为商品
房一直是刚性的需求， 在中国庞
大的需求下， 只要盖房子就能赚
大钱， 房地产的垄断经营特征十
分明显。 现在的形势下，开发商的
日子不好过， 但这是开发商们真
正成为市场竞争者必须的阵痛
期，要安然度过这个阵痛期，必须
尽早学会以竞争者的低姿态参与
市场，赶紧降价自救回笼资金，这
才是正道。

“‘中太众人劝归国’不属中
华人民共和国管辖”

———浙江丽水市一饭店老
板为逃避卫生检查而“成立国
家”。

出处：丽水电视台

“对不起！ 我砍错人了”

———吉林男子冲进产房砍
人，孕妇中五刀坚持生下女儿。

出处：《东亚经贸新闻》

“取这个店名， 我们可花了
一番心思”

———郑州服装店取名“衣冠
勤售”被工商拆除，老板叹息。

出处：《大河报》

“抢劫是生活所迫， 强奸是
生理需要，杀人是为了灭口”

———云南流浪汉强奸
14

名女子杀死
6

人， 回答法官提
问时如是说。

出处：《昆明日报》

“忠于馒头，爱惜粮食”

———河南
300

大学生手举
馒头宣誓“忠于馒头”

出处：《东方今报》

“抓住一个领导的弱点，我
就能搅动一座城市”

———湖北木匠扮港商诈骗
西北两市

17

亿， 呼市曾为其
“项目”腾地方炸掉公安局大楼。

出处：新华社

“我钱不够，手术没做成功，

所以还是男的”

———重庆男子变性手术失
败，扮女性时险遭强奸而将对方
刺死。

出处：《重庆晚报》

木桦辑


